Кировское областное государственное профессиональное образовательное бюджетное учреждение 

«Нолинский техникум механизации сельского хозяйства» 

(КОГПОБУ «НТМСХ»)

Вопросы к экзамену по дисциплине «Основы коммерческой деятельности»

для специальности 38.02.05 Товароведение и экспертиза качества потребительских товаров

2 курс
1. Что такое торговля.
2. Организаторы оптового товарооборота.
3. Форма размещения оборудования в торговом зале.
4. Виды складов. Назначение склада.
5. Предпринимательский риск.
6. Порядок заключения договора.
7. Особенности продажи продовольственных товаров.
8. Предпринимательский спрос.
9. Виды рисков в торговле.
10. Оферта: виды, назначение, порядок оформления.
11. Технологии размещения, укладки и хранения товаров на складе.
12. Оптовые предприятия федерального общенационального уровня: функции.
13. Договор комиссионной продажи, назначение и содержание.
14. Договор хранения, назначение, содержание, порядок оформления.
15. Оптовые ярмарки, назначение, порядок проведения.
16. Правила работы магазина.
17. Договор поставки, назначение, порядок оформления, содержание.
18. Государственная инспекция по торговле: права и обязанности.
19. Понятие культуры торговли.
20. Договор консигнации: назначение, содержание, порядок оформления.
21. Торговая услуга: (определение), виды услуг, оказываемых торговыми предприятиями.
22. Виды договоров, используемых в торговле.
23. Управление риском в торговом предприятии.
24. Договор мена, назначение, содержания.
25. Виды коммерческих документов, назначение, требования к оформлению.
26. Формы товароснабжения в торговых предприятиях.
27. Типы и виды оптовых предприятий.
28. Коммерческий акт: назначения, порядок оформления, содержание.
29. Принципы товароснабжения розничных торговых предприятий.
30. Методы розничной продажи товаров, их сущность, характеристика.
31. Перевозки грузов автомобильным транспортом.
32. Продажа товаров по образцам, с открытой вкладкой, ассортимент реализуемых товаров,
технология продажи.
33. Виды оптовых торговых складов.
34. Методы закупки товаров в торговых организациях.
35. Специализация магазинов, ее роль в совершенствовании розничной торговли.
36. Товарная биржа. Организация закупок на товарной бирже.
37. Роль и функции оптовых торговых предприятий.
38. Оптовые предприятия регионального (территориального) уровня.
39. Аукцион. Организация проведения аукционных торгов.
40. Форс-мажорные обстоятельства.
41. Отличие оптовой ярмарки от оптовых рынков.
42. Торгово-технологический процесс магазина.
43. Правила хранения товаров на складах.
44. Организаторы оптового товарооборота.
45. Отличие договора поставки от договора комиссии.
46. Порядок оформления ценников.
47. Торгово-технологические процессы
48. Виды тары. Характеристика основных видов и типов.
49. Особенности перевозки грузов воздушным транспортом.
50. Договор купли-продажи.
51. Особенности перевозки грузов водным транспортом.
52. Естественная убыль товаров.
53. Способы хранения товаров.
54. Виды различных торговых предприятий.
55. Атмосфера магазина.
56. Перечень товаров надлежащего качества, неподлежащих обмену или возврату.
57. Мерчендайзинговый подход к управлению магазином.
58. Проектирование торговых предприятий.
59. Способы уклада товара на складе.
60. Технологический процесс в магазине и на складе.
61. Правила работы магазина.
62. Сущность коммерческой организации.
63. Магазин, роль торгового предприятия в продаже товаров.
64. Виды нарушений в торговле(привести 3-4 примера).
65. Закон «О защите прав потребителей», его основное назначение.
66.
Юридическое лицо, права и обязанности.
67. Должностные обязанности товароведа.
68. Информация о товарах. Виды информации.
69. Маркировка товаров. Требования к маркировке.
70. Транспортная маркировка грузов. Назначение.
71. Товарные запасы, виды, назначение.
72. Реклама в коммерческой деятельности, ее назначение.
73. Средства современной рекламы, эффективность.
74. Упаковка товаров. Требования к упаковке, утилизация.
75. Организация продажи товаров в «нестандартных» магазинах.
76. Услуги розничной торговли. Виды. Эффективность при продаже товаров.
77. Франчайзинг. Форма сотрудничества.
78. Финансовая аренда. Лизинг. Понятие операций по лизингу.
79. Коммерческий акт. Ситуации, когда составление акта необходимо.
80. Роль информации в коммерческой деятельности.
Внимание! В день экзамена Вам будут выданы персональные билеты, на которые необходимо ответить в течение 2 часов новым документом. Ответ должен быть чётким, понятным. 
